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Управленческие и Цифровые решения для 
1С:ERP.

Цифровое управление предприятием
Decon (Dgital Enterprise Control)

Интеграционные и переходные решения
ИПЕР Миграционные и интеграционные задачи 



Цифровизация 1С:ERP

Термины и определения

• 1С: ERP - это базовые форвардные разработки 1С: ERP УХ, 1С: ERP УП2,1С: КА; 

• С - ERP Управление - это решения Аксионт нового второго поколения (расширения 1C:ERP); 

• МГУ - монитор группового управления;

• МПР - монитор принятия решений;

• D-ERP – Цифровизация - решения нового третьего поколения (расширения CERP Управление); 

• ЦИФРОНИК – это инструмент автоматического действия системы вместо сотрудника; 

• B2B-ERP - интернет-это внешнее (расширение D-ERP) клиентские кабинеты для предприятия; 

• КАБИНЕТ - это инструмент прямой работы внешнего контрагента в данных партнера;



Цифровизация DECON 1С:ERP

1С:ERP C-ERP управление D-ERP цифровизация B2B-ERP интернет

Производство МГУ Производство  Цифроник Производство

Закупки МГУ Закупки Цифроник закупок  - Кабинет поставщика

Бюджетирование и 
планирование

МГУ план продаж  
Цифроник план продаж  -

Готово
Кабинет клиента План  -

Бюджетирование и 
планирование

МГУ-план производства -
Цифроник план 

производства  - Готово
Кабинет начальника цеха 

и ПДО 

Бюджетирование и 
планирование

МГУ-план закупок  -
Цифроник-план закупок -

Готово
Кабинет поставщика план

Продажи МГУ Продажи Цифроник продажи -
Кабинет Клиента Заказ -

Готово



Цифровизация 1С:ERP

1С:ERP

Регламентный учет 

Казначейство 

Ситуационный центр 
оперуправления

Бюджетирование и 
планирование (БиП)

1С: B2B площадка,  
Интернет магазин. 

CRM и маркетинг 

C-ERP управление D-ERP цифровизация B2B-ERP интернет

МПР-управленческая 

отчетность
Цифроник финотчетность

Кабинет финдиректора и 
руководителей подразд. 

МГР-казначейство Цифроник казначейство Кабинет сверки платежей

МПР-ТОПОВ
Цифроник Ситуационный 

центр

Кабинет ТОПОВ и 
Снабжения 

МГР-Бюджет Цифроник (БиП)
Кабинеты участников 

бюджетирования и топов. 

МГР-Интернет-ERP Цифроник Интернет-ERP
Кабинет руковод канала 

продвижения

МГУ-CRM 
Цифровизация 

Маркетинг - готово
Кабинет маркетолога



НОВЫЕ АРХИТЕКТУРНЫЕ ПРИНЦИПЫ

1. Переход от учетно-документарного 1С:ERP к горизонтальному и вертикальному управлению инструментами МГУ
(Канбан доска) через регистрацию статусов с автоматическим порождением документов в учетных системах.

3. Канбан доски (вертикальные) веховое управление переходами и ресурсами. Финансы , товаррно-материальные

ценности, транспорт, производственная мощность, человеческий ресурс по всем текущим сделкам.

4. Уход от документарного хранения по регистрам в виртуальную интерпретацию. Уход от 95% регистров
хранения. Без этого нельзя построить масштабируемые экосистемы.

5. Замена RPA эмуляцией документов 1с по цепочке бизнес-процессов

6. Кабинеты внешний и внутренний(ролевой) непосредственно в базе контрагента безшовно с правами
только на свои сделки. (B2B)

2. Кабан доски (горизонтальные) управления жизненным циклом сделки продажи и закупки, производства

(услуги).



Цифровые решения АКСИОНТ для 1С:ERP



Возможность для новых 

операционных моделей и 

бизнес-процессов, платформ 

подключенных продуктов, 

аналитики и коллективной 

работы для повышения 

продуктивности.

Цифровое управление предприятием

Правильно выбранные процессы – залог успешной стратегии



Цифровое покрытие 1С:ERP

Цифроники 1C:ERP
1.Ресурсное управление

1.1.Планирование
Планировщик продаж 1.1.1.Продаж

Планировщик производства 1.1.2.Производства
Планировщик закупок 1.1.3.Закупок

1.2.Оперативное управление

Продаж 1.2.1.Продаж
Производства 1.2.2.Производства

Закупок 1.2.3.Закупок
2.Финансовое управление

Планировщик финансов 2.1.Бюджетирование и УУ
Финансист 2.2.Казначейство

Кальккулятор себестоимости 2.3.Учет себестоимости
Управленческой отчетности 2.4.Управленческая отчетность

Бухгалтер-аудитор 2.5. Регламентный учет

3.Упрвление рабочими центрами бизнеса
Транспортник 3.1.Управление транспортом

Механик-электрик 3.3. Управление ремонтами
Кладовщик 3.2. Адресные склады

Цеха 3.4.Управление цехами
4. Управление персоналом
5.Управление внешними коммуникациями

Маркетолог 5.1. Система взаимоотношений с клиентами
Снабженец 5.2. Система взаимоотношений с поставщиками

93%
Правильно выбранные процессы – залог успешной стратегии



Цифроник-закупки 
(планирование)

Цифроник-финансы 
(планирование)

Цифроник-транспорт 
(планирование)

Цифровые решения

Цифроник-продажи 
(оперативные)

Цифроник-продажи 
(планирование)

Цифроник-закупки 
(оперативные)

Цифроник-производство 
(оперативные)

Цифроник-финансы 
(оперативные)

Цифроник-транспорт 
(оперативные)

Цифроник-производство 
(планирование)

Правильно выбранные процессы – залог успешной стратегии



Назначение и виды цифроников

Технологии для перестройки вашего бизнеса

МГУ- это монитор группового управления. Цифровой

инструмент контроля и продвижения процесса

оперативного управления процессом исполнения

заказа клиента, прохождение заказа постащикав,

исполнение заказа на производство. Канбан доска .

Цифроник- Помощник менеджера.

Цифроник плановик - это внешние приложения

забирающие ряд функций планирования выполняемых

внутренним персоналам в автоматические процедуры с

исключением сотрудников из этих процедур.

Отклонения и неисполнимость ряда процедур

выносится в стандартный контур бизнес-процессов

предприятия.

Цифроник продаж, производства и закупок – это

ередача 90-95% сделок на исполнение цифроникам1.

5-10% нестандартных процедур передаются

цифрониками1 в 1С:ERP для их отработки

менеджерами. Процент операций, обрабатываемых

цифрониками1, а не сотрудниками компании-это

уровень внешней цифровизации

предприятия(закупки, продажи) и внутренней

цифровизации(производство). Это цифроник-

дублер.

Возможно осуществлять 100% функций

предварительного планирования, мониторинга,

распределения и анализа цифроникам2, и возможная

передача к исполнение менеджменту 30% не

регламентных процедур распределения и

перепланирования , ручного диспетчирования и

трактовки анализа выполняются менеджментом

компании. Процент операций, обрабатываемых

цифрониками1, а не сотрудниками компании-это

уровень внутренней цифровизации планирования.



Назначение  и виды Цифроников

Технологии для перестройки вашего бизнеса

B2B - это клиентские кабинеты , которые позволяют напрямую в базе ERP осуществлять работу внешним

контрагентам (поставщикам и покупателям или их Цифроникам) через цифровые упрощенные эффективные

процедуры управления сделками.

Возможна передача 90-95% сделок на исполнение контрагентам. 5-10% нестандартных процедур передаются

цифрониками1 в 1С:ERP для их отработки менеджерами. Процент операций, обрабатываемых клиентами

компании-это уровень внешней цифровизации системы управления цепочками поставок.(SCM). Этот

показатель станет определяющим по оценке капитализации компаний 2030году.

.



Цифроник продаж

▪ Сервис в формате личного кабинета

▪ Индивидуальное соглашение, график 

платежей;

▪ Отбор предложений, рассылка 

уведомлений  и формирование 

платежного календаря;

▪ План продаж, размещение заказов, акцепт 

счетов;

▪ Контроль авансирования, резервирования 

и отгрузки, оплата и закрытие заказа;

▪ Маркетплейсы, розница, дилеры.

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Возможности

▪ Индивидуальное соглашение, график 

платежей;

▪ Отбор предложений, рассылка 

уведомлений  и формирование 

платежного календаря;

▪ План закупок, размещение заказов, 

акцепт счетов;

▪ Контроль авансирования, 

резервирования и отгрузки;

▪ Оплата и закрытие заказа;

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Цели и результаты цифровизации

Цифроник продаж

▪ Замещающая и Помогающая стратегии;

▪ В 20 раз сокращение прохождения заказа;

▪ В 4 раза сокращение потери заказов;

▪ Четырехкратное высвобождение менеджера для прямой 

работы с Клиентом;

▪ Сокращение календарных разрывов в 2 раза;

▪ Сокращение просрочки поставок  в 12 раз

AS IS:  Документы отчеты TO BE: Статусы

Длительные маршруты согласования документов Минимизация маршрутов вплоть до исчезновения



Цели и результаты  цифровизации

Технологии цифровизации вашего бизнеса

Работа без Цифроника Работа вместе с  Цифроником

Работа 
в  1C:ERP 
по обеспечению 
бизнес-процесса продаж

80% 20%
Работа c 
Клиентом

Работа 
в  1C:ERP 

80% 20%
Работа c 
Клиентом:
- Развитие отношений
- Развитие рынка
- Поиск новых клиентов

Возможного перевода заказов из автоматизации в цифровизацию: 
Розница 100%, Юр. лица-95%,дилеры 100%



Цифроник продаж

Определение 

▪ Это Сервис в формате личного кабинета клиента, в 1С:ERP , уже 

имеющий договора, соглашения и опыт выполнения заказов в 

системе 1С:ERP. 

▪ Это Внешнее приложение- написанное на 1с и использующее 

инструменты 1С:ERP для  цифровизации внутренних процессов 

продаж и снятия неэффективных факторов процесса .



Функционально  процессная модель.

Цифроник продаж

▪ Индивидуальное соглашение, прайсы, график платежей, скидки в 

1С:ERP

▪ Акцепт счетов , формирование платежного календаря клиента.

▪ Контроль авансирования, резервирования, отгрузки

▪ Постоплата и закрытие заказа

▪ Процессы цифровизации и автоматизации серьезно отличаются.

▪ В автоматизации-главное процесс заполнения документа и 

отчеты.

▪ В цифровизации главное статусы процесса. Документы 

формируются автоматически на разных этапах как производные 

заказ поставщика.

▪ Процессы согласования минимизируются.

▪ Ждем Ваши предложения по ФПМ . Это не догма.



Ролевая модель.

Цифроник продаж

▪ Это непосредственное подключение клиента со статусом 

продавца к базам 1С:ERP с максимальным делегированием 

функций цифронику продаж. По упрощению выполнения заказа 

клиента.

▪ Идеальной является модель с отсутствием менеджеров продаж и 

финансов продавца  в контуре отработки заказа клиента.

▪ Со стороны клиента юридического лица идеальным является 

подключение цифроника закупок.

▪ Ждем Ваши предложения по развитию предложенных ролевых 

моделей. Это не догма.



Процессно-функциональная матрица

Юридическое лицо

Товарный статус Статус сделкиФинансовый статус

Доступны заказы Доступны операции
Доступны 
операции

В наличии В работеК оплате

Заявлен

Заказано К оплате В работе

В работе

В пути Оплачено Отгружено

Ожидание оплаты Аванс получен В работе

На отгрузку Оплачено Закрыто

получено Отгружено

Этап

Регистрация

Формирование заказа

Отгрузка

Закрытие сделки

Подтверждение 
заказов

Согласование 
заказов и счетов

Рассылка заказов

Процесс

Идентификация

Распоряжение на 
отгрузку

Оплата

Приход товара

Оплата аванса

Резерв Доступны операцииК оплатеРезервирование
Резервирование на 

дату



Процессно-функциональная матрица

Розница, интернет-магазины …



Процессно-функциональная матрица

Дилеры …

Товарный статус Статус сделкиФинансовый статус

Доступны заказы Доступны операции
Доступны 
операции

В наличии В работе

Заявлен

Заказано Наличие лимита В работе

В работе

В пути Отгружено

Оплачено Лимит на сумму В работе

ЗакрытоПолучено

Этап

Регистрация

Формирование заказа

Отгрузка

Закрытие сделки

Процесс

Идентификация

Распоряжение на 
отгрузку

Приход товара

Оплата для 
восполнения лимита

Анализ наличия, 
подтверждение

Согласование 
заказов 

Размещение заказов



Ролевая модель

Юридическое лицо

Подтверждение 
заказов

Согласование 
заказов и счетов

Рассылка заказов

1

2

ПроцессЭтап Участник процессаХозяин процесса

ИдентификацияРегистрация Цифроник продажЦифроник продаж

Формирование заказа Цифроник продажЦифроник продаж

Клиент Клиент

Цифроник продаж

Резервирование на 
дату

Клиент Цифроник продажОплата 

Цифроник продаж Цифроник продаж

4

Оплата Цифроник продаж Цифроник продаж

Распоряжение на 
отгрузку

Цифроник продаж Цифроник продаж

3 Резервирование заказа

Закрытие сделки

Клиент

4
Отгрузка

Приход товара Клиент Цифроник продаж



Ролевая модель

Розница

Анализ наличия 
остатка

Согласование 
заказов с клиентом

Размещение заказов

ПроцессЭтап Участник процессаХозяин процесса

ИдентификацияРегистрация Цифроник продажЦифроник продаж

Заказ покупателя Цифроник продаж
Цифроник продаж

Клиент Клиент

Цифроник продаж

Распоряжение на 
отгрузку

Цифроник продаж Цифроник продаж

Оплата Клиент Цифроник продаж

Приход товара, 
подтверждение

Цифроник продаж Цифроник продаж

Резерв

Закрытие сделки

Клиент

Отгрузка



Ролевая модель

Дилер

Анализ наличия остатка, 
подтверждение

Согласование заказов, 
анализ фин. лимита

Размещение заказов

ПроцессЭтап Участник процессаХозяин процесса

ИдентификацияРегистрация Цифроник продажЦифроник продаж

Заказ Дилера Цифроник продаж
Цифроник продаж

Цифроник продаж Клиент

Цифроник продаж

Распоряжение на 
отгрузку

Цифроник продаж Цифроник продаж

Оплата Дилер Цифроник продаж

Приход товара, 
подтверждение

Цифроник продаж Цифроник продаж

Отгрузка

Закрытие сделки

Дилер



Цифроник Продаж в  1С:ERP 2.5

Канбан-доска состояния по Заказам



МГУ Цифроник Продаж

Цифроник Продаж в  1С:ERP 2.5



Канбан-доска кладовщика

Цифроник Продаж в  1С:ERP 2.5



Кабинет Финансиста

Цифроник Продаж в  1С:ERP 2.5



Планирование продаж

▪ Сервис в формате личного кабинета

▪ Планирование по статистике, взятым 

обязательствам, смешанное; 

▪ Аналитика планирования по 

подразделению, менеджеру, клиенту, 

номенклатуре; 

▪ Планирования по разным стратегиям; 

▪ И горизонтам с настройкой̆

▪ параметров; 

▪ Агрегированный анализ данных по 

▪ связанной̆ аналитике; 

▪ Нескольких моделей̆ планирования 

▪ одновременно; 

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Подготовка плана продаж

▪ Описании параметров конкретной методики 

в рамках модели ;

▪ Единый интерфейс рабочего места –

администратор планирования закупок;

▪ Автозаполнение справочников НСИ и 

документов планирования;

▪ Расчет количественных показателей:

• По заявкам

• Под обеспечение производства

• По менеджерам и контрагентам

▪ Нескольких моделей планирования 

одновременно;

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Процессно-функциональная матрица

Монитор групповой 
работы Актуализация планов

Планово-
фактические отчетыПроцесс Цифроник планирования 

производства
Начисление бонусов

Регулярное 
планирование

Цифроник планирования 
продаж

Периодическое 
планирование Менеджер

Согласование 
клиентом

Согласование 
менеджером

Корректировка 
смежниками

Закрытие периода

Мотивация персонала

Монитор групповой 
работы

Монитор групповой 
работы

Корректировка 
планов

Актуализация планов

Начисление бонусов

Корректировка 
планов

Вкалывают роботы …



Ролевая модель

Формирование плана по 
менеджерам

Цифроник Формирование плана по клиентам

Ручная корректура по неучтенным 
факторам

Менеджер отдела продаж

Клиент Корректура экземпляра менеджера

Согласование

Утверждение

Финансисты, 
производственники, 
транспортники или 

Цифроники

Коммерческий директор 
или Цифроник

Согласование

Утверждение

Вкалывают роботы …



Цифроник закупок

▪ Сервис в формате личного кабинета

▪ Индивидуальное соглашение, график 

платежей;

▪ Отбор предложений, рассылка 

уведомлений  и формирование 

платежного календаря;

▪ План закупок, размещение заказов, акцепт 

счетов;

▪ Контроль авансирования, резервирования 

и отгрузки;

▪ Оплата и закрытие заказа;

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Планирование закупок

▪ Планирование по потребности на 

обеспечение бизнеса. 

▪ Аналитика планирования по 

подразделению, менеджеру, клиенту, 

номенклатуре; 

▪ Планирования по разным стратегиям; 

▪ И горизонтам с настройкой̆

▪ параметров; 

▪ Агрегированный анализ данных по 

▪ связанной̆ аналитике; 

▪ Нескольких моделей̆ планирования 

▪ одновременно; 

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Цели и результаты

Цифровизация вашего бизнеса

▪ Замещающая и Помогающая стратегии;

▪ В 10 раз сокращение обработки заказа;

▪ Двукратное высвобождение менеджера для прямой работы с 

поставщиком;

▪ Сокращение календарных разрывов в 2 раза;

▪ Сокращение просрочки поставок  в 1,4 раза

AS IS:  Документы отчеты TO BE: Статусы

Длительные маршруты согласования документов Минимизация маршрутов вплоть до исчезновения



Цели Цифровизации Закупок

Цифровизация вашего бизнеса

Работа без Цифроника Работа вместе с  Цифроником

Работа 
в  1C:ERP 
по обеспечению бизнес-процесса продаж

60% 40%
Работа c 
Клиентом

Работа 
в  1C:ERP 

80-% 20%

Работа c 
Клиентом:
- Развитие отношений
- Развитие рынка
- Поиск новых клиентов



Цифроник закупок

Цифровизация вашего бизнеса

▪ Это Сервис в формате личного кабинета поставщика, в 1С:ERP , 

уже имеющий договора, соглашения и опыт выполнения заказов 

в системе 1С:ERP

▪ Это Внешнее приложение- написанное на 1с и использующее 

инструменты 1С:ERP для  цифровизации внутренних процессов 

закупок и снятия неэффективных факторов процесса обеспечения.



Функционально  процессная модель.

Технологии для перестройки вашего бизнеса

▪ Индивидуальное соглашение, прайсы, график платежей, скидки в 

1С:ERP

▪ Рассылка в пакетном режиме по всем позициям плана закупок, 

рассылка уведомлений.

▪ Акцепт счетов , формирование платежного календаря поставщика.

▪ Контроль авансирования, резервирования, отгрузки

▪ Пост оплата и закрытие заказа

▪ Процессы цифровизации и автоматизации серьезно отличаются.

▪ В автоматизации-главное процесс заполнения документа и 

отчеты.

▪ В цифровизации главное статусы процесса. Документы 

формируются автоматически на разных этапах как производные 

от заказа поставщика.

▪ Процессы согласования минимизируются.

▪ Ждем Ваши предложения по ФПМ . Это не догма.



Функционально-процессная модель

Товарный статус Статус сделкиФинансовый статус

Доступны заказы Доступны операции
Доступны 
операции

В наличии В работеК оплате

Заявлен

Заказано К оплате В работе

В работе

На отгрузку Оплачено На отгрузку

Оплачено Аванс получен В работе

На отгрузку Оплачено Закрыто

получено Аванс получен Отгружено

Этап

Регистрация

Формирование заказа

Отгрузка

Закрытие сделки

Подтверждение 
заказов

Согласование 
заказов и счетов

Рассылка заказов

Процесс

Идентификация

Распоряжение на 
отгрузку

Оплата

Приход товара

Оплата аванса

Цифроник закупок мониторит



Ролевая модель

Цифровизация вашего бизнеса

▪ Это распределение работы между получателем и поставщиком с 

максимальным делегированием функций цифроникам.

▪ Идеальной является модель с отсутствием менеджеров закупок и 

финансов получателя  в контуре отработки заказа поставщику.

▪ Со стороны поставщика идеальным является присутствие 

Цифроника продаж.

▪ Ждем Ваши предложения по развитию ролевой модели. Это не 

догма.



Ролевая модель

Подтверждение 
заказов

Согласование 
заказов и счетов

Рассылка заказов

1

2

ПроцессЭтап Участник процессаХозяин процесса

ИдентификацияРегистрация Цифроник закупок

Формирование заказа Цифроник закупок
Постащик или 

цифроник

Цифроник закупок Цифроник финансист

Распоряжение на 
отгрузку

Поставщик или 
цифроник

Оплата аванса Цифроник закупок Цифроник финансист

4

Постоплата Цифроник закупок Цифроник финансист

Приход товара Цифроник закупок
Кладовщик или 

цифроник склада

3 Отгрузка

Закрытие сделки

Цифроники управляют. 

AS IS: Хозяева процессов TO BE: Хозяева процессов

- Менеджмент закупок и поставщика - Цифроники поставщика и получателя
- Длительные маршруты согласования документов - Отсутствие маршрутов

Цифроник закупок



Планирование закупок

Цифроник планировщик закупок

▪ Основание:
▪ Потребность на производство

▪ Потребность на восполнение страхового запаса или под заказ на 

перепродажу

▪ Округление до минимальной партии поставки

▪ Период: 
▪ Год

▪ Квартал

▪ Месяц

▪ Неделя

▪ Планово-фактическая аналитика в реальном масштабе 

времени:
▪ По номенклатуре

▪ По менеджерам

▪ По поставщикам

▪ По позициям обеспечения производственной программы

▪ По статусам позиций



Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5

№ 
Этапа

Бизнес процесс
Входящие 

данные
Выполняемые действия Результат

Роль 
пользователя/ 

Подразделение

1

Заполнение 
нормативно 
справочной 
документации 

Данные о 
соглашении с 
поставщиком.

Для каждого поставщика настраивается доступ к базе данных
ERP с личным кабинетом в форме канбан доски. Заполняется
соглашение, в котором указывается график оплаты и склад
отгрузки.

Доступ в личный кабинет 
поставщика. При создании 
документа «Цифроник 
закупок» автоматическое 
заполнение реквизитов по 
данным соглашения.

Администратор /
Отдел ИТ

2
Формирование 
документа «Цифроник 
закупок»

Утвержденный 
документы 
«План закупок».

Для формирования заказов поставщикам в подсистеме
«Цифровизация закупок» в личном кабинете создают
документ «Цифроник закупок». В документе выбирают
условия для закупки и стандартный документ «План закупок»,
но основании которого заполняется перечень номенклатуры и
подбираются поставщики, по которым ранее были закупки в
соответствии с условиями.
В заполненном документе менеджер закупок проверяет
поставщиков, дату согласования, при необходимости данные
корректирует, проводит документ.

Оформленный документ 
«Цифроник закупок» в 
статусе «Сформирован». В 
канбан доске подсвечен 
желтым цветом.

Цифроник 
закупок;
Менеджер /
Отдел Закупок

3

Заказ ТМЦ поставщику.
Формирование 
«Заказов поставщикам» 
на основании 
документа «Цифроник 
закупок» 

Сформированн
ый документ 
«Цифроник 
закупок».

В документе «Цифроник закупок» менеджер нажимает кнопку
«Создать заказы поставщикам». Цифроник автоматически
формирует документы «Заказ поставщикам» и отправляет
уведомление на электронную почту поставщикам.
В созданных документах сотрудники отдела Закупок
проверяют правила оплаты, заполняемые из соглашений,
сроки и длительность доставки, цены, заполняемые из
прайсов поставщиков, вводят форму доставки, адрес
доставки. При необходимости данные корректируют и
проводят документы.

Оформленные документы 
«Заказ поставщику» в 
статусе «Сформирован»

Цифроник 
закупок;
Менеджер /
Отдел Закупок



№ 
Этапа

Бизнес процесс
Входящие 

данные
Выполняемые действия Результат

Роль 
пользователя/ 

Подразделение

4

Формирование «Заявок 

на расходование 

денежных средств» на 

оплату закупок

Поставщик 

подтвердил 

заказ

После подтверждения поставщиком своего заказа, Цифроник 

формирует документы –

• «Заявки на расходование денежных средств» по

периодам оплаты в зависимости от утвержденного в

соглашении графика оплат. Заявки в статусе «К оплате»

будут отображаться в системе в Реестре платежей (меню

Казначейство/Заявки на расходование денежных

средств-Журнал Заявок, отфильтрованных по колонке

Статус=К оплате) и в Платежный календарь (меню

Казначейство/Платежный календарь).

• «Платежные поручения» для списания денежных средств

на каждую дату оплаты, на основании документов заявки

на расходование денежных средств.

• Шаблоны документов «Приобретение товаров и услуг»

на основании документа «Заказ поставщику».

Оформленный документ 

«Заявка на расходование 

денежных средств» в 

статусе «К оплате». 

Шаблон документа 

«Списание денежных 

средств» (непроведен). 

Документ «Приобретение 

товаров и услуг» 

(непроведен) В канбан 

доске подсвечен ярко 

желтым цветом.

Цифроник 

закупок /

5

Оплата/ списание 

денежных средств на 

заказ поставщика

Наступил срок 

оплаты 

платежа.

Необходимо выбрать расчетный счет для списания денежных

средств и провести документ. Цифроник автоматически

отправляет уведомление поставщику об оплате.

Проведен документ 

«Списание денежных 

средств» . В канбан доске 

подсвечен голубым 

цветом.

Бухгалтер / 

финансист

Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5



№ 
Этапа

Бизнес процесс
Входящие 

данные
Выполняемые действия Результат

Роль 
пользователя/ 

Подразделение

4

Формирование «Заявок 

на расходование 

денежных средств» на 

оплату закупок

Поставщик 

подтвердил 

заказ

После подтверждения поставщиком своего заказа, Цифроник 

формирует документы –

• «Заявки на расходование денежных средств» по

периодам оплаты в зависимости от утвержденного в

соглашении графика оплат. Заявки в статусе «К оплате»

будут отображаться в системе в Реестре платежей (меню

Казначейство/Заявки на расходование денежных

средств-Журнал Заявок, отфильтрованных по колонке

Статус=К оплате) и в Платежный календарь (меню

Казначейство/Платежный календарь).

• «Платежные поручения» для списания денежных средств

на каждую дату оплаты, на основании документов заявки

на расходование денежных средств.

• Шаблоны документов «Приобретение товаров и услуг»

на основании документа «Заказ поставщику».

Оформленный документ 

«Заявка на расходование 

денежных средств» в 

статусе «К оплате». 

Шаблон документа 

«Списание денежных 

средств» (непроведен). 

Документ «Приобретение 

товаров и услуг» 

(непроведен) В канбан 

доске подсвечен ярко 

желтым цветом.

Цифроник 

закупок /

5

Оплата/ списание 

денежных средств на 

заказ поставщика

Наступил срок 

оплаты 

платежа.

Необходимо выбрать расчетный счет для списания денежных

средств и провести документ. Цифроник автоматически

отправляет уведомление поставщику об оплате.

Проведен документ 

«Списание денежных 

средств» . В канбан доске 

подсвечен голубым 

цветом.

Бухгалтер / 

финансист

Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5



Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5



Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5

Канбан-доска состояния по Закупкам Поставщика



Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5

Канбан-доска состояния по Закупкам Кладовщика



Цифроник Закупки в  1С:ERP 2.5

Кабинет Финансиста



Планирование производства

▪ Сервис в формате личного кабинета

▪ Предварительное планирование по 

номенклатуре;

▪ Аналитика планирования по подразделению, 

менеджеру, клиенту, номенклатуре;

▪ Планирования по номенклатуре, 

полуфабрикатам, переделам, этапам;

▪ Агрегированный анализ  по связанной 

аналитике;

▪ Нескольких моделей планирования 

одновременно;

▪ Единое рабочее место планирования - МГР

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Планирование производства

▪ Предварительное планирование на 

основании плана продаж по номенклатуре;

▪ Аналитика планирования по 

подразделению, менеджеру, клиенту, 

номенклатуре;

▪ Планирования по номенклатуре, 

полуфабрикатам, переделам, этапам;

▪ Агрегированный анализ данных по  

связанной аналитике;

▪ Нескольких моделей планирования 

одновременно;

▪ Единое рабочее место планирования - МГР

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Настройка планирования

▪ Сравнение результатов планирования по 

стратегии;

▪ Единый интерфейс рабочего места –

администратор планирования закупок;

▪ Автоматические или ручные модели 

планирования ;

▪ Разные горизонты планирования, 

настройка сравнения результатов:

▪ Нескольких моделей планирования 

одновременно;

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Подготовка данных

▪ Автозаполнение НСИ и  документа «План 

производства»;

▪ Горизонт планирования – любое 

количество произвольных периодов;

▪ 4 варианта расчета количественных 

показателей:
• сводный план производства равен плану

продаж.(позаказное производство);

• План продаж корректируется на дельту

изменения остатков. (производство на

склад);

• Детализация плана выпуска продукции по

местам выпуска.;

• Разузловка до выпуска полуфабрикатов и

планирование цехов(участков) по

полуфабрикатам.

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Процессно-функциональная матрица

МГР планирования 
производства цеха

Актуализация 
планов

Планово-
фактические отчеты

Процесс Цифроник планирования 
производства Начисление бонусов

Планирование 
производства по 

предприятию

Цифроник   
планирования 
производства

Планирование 
производства по 

цехам

Цифроник   
планирования 
производства

Планирование 
производства по 

цехам по 
полуфабрикатам

Цифроник   
планирования 
производства

Корректировка по 
мощностям

Корректировка 
планов       

производства по 
обеспеченности

Закрытие периода

Мотивация персонала

Планово-
фактические отчеты

Планово-
фактические отчеты

Цифроник   
планирования 
производства

Начисление бонусов

МГР планирования 
производства, 

закупок

Цифроники 
планирования 
производства, 

закупок

Вкалывают роботы …



Ролевая модель

Формирование плана производства           
по  предприятиюЦифроник

Менеджеры производственно-
диспетчерского отдела 

ЦЕХА

Ручная корректировка по 
неучтенным факторам

Корректура по 
обеспеченности

Утверждение

Снабженцы или Цифроник

Зам директора по производству Утверждение

Ручная корректировка по 
неучтенным факторам

Утверждение

Ручная корректура по 
неучтенным факторам

Согласование корректировок

Формирование плана производства 
по полуфабрикатам  и по цехам

Формирование плана производства           
по цехам

Корректура по мощностям

Согласование корректурCбытовики  или Цифроник

Корректура по мощностям

Вкалывают роботы …



Цифроник финансов. Бюджетирование.

▪ Сервис в формате личного кабинета 

финансиста.

▪ На основе результатов работы 

Цифроника планирования Продаж, 

Производства и Закупок формирует 

бюджет продаж , производства и закупок.

▪ На снове ретроспективных учетных 

данных формирует прогнозный  

ББЛ,БДР,БДДС и ОПИУ.

▪ Постоянно формирует планово

фактические отчеты в реальном 

масштабе времени.

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Цифроник финансов. Казначейство.

▪ Сервис в формате личного кабинета 

казначея и заявителей платежей.

▪ Формирование финансовых лимитов с 

доведением до заявителей (кураторов) 

платежей с разделением на бизнес и 

обеспечение бизнеса.

▪ Формирование лимитов по группам 

контрагентов.

▪ Мониторинг производственного баланса 

финансов.

▪ Мониторинг обеспечения финансовой 

маржи бизнеса прочих платежей по 

группам контрагентов.

▪ Уведомления участников об отклонениях.

▪ Электронные сверки с контрагентами.

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Цифроник финансов. Регламентный учет.

▪ Сервис в формате личного кабинета 

бухгалтера.

▪ Обработка операций основного бизнеса.

▪ Формирование отчета о движении 

денежных средств

▪ Формирование отчета о доходах и 

расходах

▪ Формирование баланса

▪ Формирование налоговой отчетности. 

азвернутая аналитика в каждом отчете

▪ Расшифровка сумм до первичного 

документа

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Цифроник финансов. Управленческая отчетность.

▪ Сервис в формате личного кабинета

▪ Обработка данных продаж, закупок, 

производства, логистики

▪ Формирование отчета о движении 

денежных средств

▪ Формирование отчета о доходах и 

расходах

▪ Формирование Управленческого баланса

▪ Обширная матрица моделей 

управленческого и финансового учета

▪ Развернутая аналитика в каждом отчете

▪ Расшифровка сумм до первичного 

документа

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Отрасли

Более 40 успешных проектов

Технологии для перестройки вашего бизнеса



Проекты

Более 40 успешных проектов

Технологии для перестройки вашего бизнеса



axiont.ru

Технологии для перестройки вашего бизнеса


